AFFARI:-FINANZA ¢ ANFIA

Settimanale

baa  26-04-2010
Pagina 65
Foglio 1 ,\"2

Indottoauto, la cri
finalmente puo tornareil sorriso

sisiallontana

Tra Fiat e Chrysler ci sono in palio 85 miliardi di dollari 'anno in commesse: una svolta decisiva per
aziende reduci da anni difficili. Alcune sono gia entrate nel business, tante altre lo stanno facendo

STEFANOPAROLA

Torino
oavevadetto Gianni Coda,
I il responsabile acquisti di
iat: «Tra Fiat e Chrysler ci
sono in palio 85 miliardi di dol-
laril'anno in commesse». In eu-
ro sono 63 miliardi, di cui bene-
ficeraacascatatuttalacosiddet-
ta supply chain, dalla fornitura
di primo livello ai contoterzisti.
Una torta golosa, resa ancora
pil appetibile dalle prospettive
di business. Perché, come ha
spiegato pit volte Coda, chi en-
tra oggi nel “giro” dei fornitori
della casa ormai italo-america-
na pud restarci «per tutta la du-
rata del piano industriale». Tra-
dotto in numeri, siparla di dieci
o dodicianni.

Manna dal cielo per qualsiasi
azienda, soprattutto dopo un
anno e mezzo di crisi economi-
ca e di lavoro a singhiozzo. In-
fattimolte trale 900impreseap-
partenenti alla componentisti-
ca piemontese si stanno gia
muovendo da tempo per entra-
re nel business. E qualcunaci e
gia riuscita. Qualche nome? La
Aec, unaPmi torinese con 50 di-
pendenti, forniraicablaggielet-
trici per le 500 che Fiat sfornera
nello stabilimento di Toluca, in
Messico. La Icom di Settimo
spedira tre impianti di lavaggio
nelMichigan, alprezzodiunmi-

LA RIPRESA
Dei miliardi
didollariche
pioveranno
sull’indotto
grazie a Fiat -
Chrysler
beneficera
tuttala
“supply
chain”, dai
fornitori di
primo livello
ai conto-
terzisti

lione di euro I'uno. Altri stanno avvantaggiato: «Dopo 1'opera-
valutando joint venture, spinti zione Fiat-Chrysler lo scenario
anche dalla disponibilita di Fiat perle nostre aziende dell'indot-
adaiutarlinelpercorso, ec’2an- to &sicuramente migliorato, an-
che qualche Coraggloso che sta che perché daloro la possibilita
pensando ad acquisizioni in di affacciarsi su un mercato,
Centro America. quello americano, in cui i pro-

«l fornitori piemontesi e ita- dotti sono meno sofisticati dei
liani gia coinvolti sono diversi, nostri», spiega il direttore del-
soprattuttoquellilegatiallapro- 'Unione industriale di Torino,
duzione della 500», conferma Giuseppe Gherzi. Per la subfor-
MauroFerrari,addellaWebasto nitura sabauda l'avventura a
epreSIdentedelgruppocompo‘ stelle e strisce pud essere una
nenti | Per ora si parla nuovafasediunprocessoavvia-
di produzwm italiane che ver- todaanni:«Lenostreimprese—
rannospediteinMessico,anche evidenzia il dirigente dell’asso-
perché i volumi americani del- ciazionedegliindustrialitorine-
I'utilitaria (200 milavetturel’an- si — hanno gia ampliato note-
no)sonoancoratroppomodesti volmenteipropriorizzonti pas-
per spingere il suo indotto ami- sando dal monocliente Fiat alla

grare negli Sta- fornitura di case europee come
tes. Insomma, PeugeotoRenault. Eoggihanno
gliimprendito- tecnologieingrado diavvantag-
ristanno allafi- giarle rispetto a concorrenti
nestra, pronti americani», Quali carte devono
all'azione. Del giocarsi negli Usa? Mauro Fer-
resto, dice Fer- rari non ha dubbi: «L’abitudine
rari, «non esi- alavorare su vetture piu piccole
ste una deadli- esumotoriche consumanome-

ne per entrare nella partitaFiat- pno. E un know-how che nel me-
Chrysler, ciascuna impresa do- dio termine diventera un van-
vra capire quanto e sufficiente- taggio competitivo, perché gli
mente competitiva per poterlo Stati Uniti devono cambiare la
fare. Attenzwnepero questo al- propna gamma di vetture, Oggl
largamento del Lingotto negli {yoppoingombranti e pesanti».
Usa non da vantaggi automati- — Naturalmente bisognera fare
ci,magun’opportunitachepud j contj con la crisi economica,
dareunbeneficiosesisalavora- che in regione ha debilitato

rebgne». ) molte aziende dell'indotto.
L’indotto piemontese parte

I fornitori
gia coinvolti
sono soprattutto
quelli legati
alla produzione
detla500

Perd, fanno notare dal Centro
estero per l'internazionalizza-
zione del Piemonte, «<abbiamo
la fortuna di non essere i soli a
star male, anzi in America paga-

no ancor di pitt il prezzo di que-
sta fase dell’economia proprio
perché hanno una produzione
incentrata sui veicoli di grandi
dimensioni». Il Ceip, tramite il

progetto «<From concept to car»
gestito per conto della Camera
di commercio di Torino, ha gia
pianificato alcuniinterventi per
aiutarele Pmiad approdarenel-

I'areaNafta.Agiugno, peresem-
pio, atterreranno sotto la Mole i
rappresentanti dell’industria
messicana per parlare conicol-
leghi torinesi di eventuali colla-
borazioni, mentre nella secon-
dametadel2010sarannoibusi-
nessman sabaudi a fare il per-
corso inverso. Anche perché,
assicurano i tecnici del Ceip,
«attorno all’accordo Fiat-Chry-
sler c’é unrinnovato interesse e
noivogliamo fare il possibile af-
finché le aziende piemontesi
realizzino collaborazioni tralo-
ro e possano cosi sbarcare negli
Stati Uniti. Nella nostraregione
cisonorealtaingradoditrovare
unospazio nelpur difficile mer-
catoamericano. Nonsarafacile,
male chancele abbiamon.
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Torino-Usa, I'import/export di tessile
e legno in milioni di euro
TESSILE LEGNO
# Import
21 0 # Export
16,5
1,7 =
IV trim.'08 - 1V trim.'09 IV trim.'08 = IV .trim.'09
Fonte: elabotazione Camera di Conmercio di Torino-su dati ISTAT
Piemonte-Usa, I'import/export di tessile
e legno in mitioni di euro .
TESSILE LEGNO
& import
1466 e 2 Export -
1064 - 52,8
; 41,0
g8
V:trim.'09 IV im."08- - IV trim.'09
Fonte: elaborazione Caniera di Commercia su dati ISTAT
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